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Lead listesi şablonu
Bölümdeki hazır listenin sütunları, sırasıyla. Boş tablo olarak lead-listesi-sablonu.csv dosyasını Google

Sheets ya da Excel'e açın. Her satır bir kişi.

Sütun Ne yazılır Örnek (hayali)

Şirket

Şirket Şirketin adı Örnek Lojistik A.Ş.

Domain Web sitesi adresi; tekrarları bununla silin orneklojistik.com

Sektör ICP'deki sektör tanımıyla aynı kelimeler Lojistik

Çalışan sayısı Aralık ya da yaklaşık sayı 120

Sinyal Neden şimdi: alım ilanı, yeni pazar, yatırım, yeni teknoloji Satış ekibine 3 ilan

Kişi

Ad Soyad Kişinin adı Ayşe Yılmaz

Unvan Persona'ya uyduğunu gösteren unvan Satış Direktörü

LinkedIn Profil adresi linkedin.com/in/…

E-posta İş e-postası ayse@orneklojistik.com

E-posta durumu Doğrulama sonucu: valid, invalid, catch-all, unknown
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valid

Telefon Varsa iş telefonu

Kayıt

Kaynak Bu satır nereden geldi: veritabanı, Sales Navigator, fuar

listesi…

Fuar katılımcı listesi

Tarih Verinin alındığı ya da kontrol edildiği gün 2026-10-26

→ Listeyi doldurma sırası

Ad, unvan ve iş e-postası da kişisel veridir (KVKK, GDPR). Kaynak ve tarih sütunları bu yüzden var. Bu şablon

hukuki danışmanlık değildir.
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Şirket listesini topla (veritabanı, dernek üye listesi, fuar katılımcıları); tekrarları domain'e göre sil, ICP'ye

uymayanları elle çıkar.

Her şirkete bir sinyal yaz.

Sales Navigator'da her şirkette persona'ya uyan bir iki kişiyi bul, elle not et.

Veritabanı ya da waterfall ile iş e-postasını ve varsa telefonu bul; bulunamayanlar için LinkedIn kanalı kalır.

Her satıra kaynak ve tarih yaz; hayır diyeni kalıcı olarak çıkar.


